
STRATÉGIA ÉS JÖVŐKÉP 2025

A hazai informatikai piac 
toplistás szolgáltatóját építjük

2021. december 13.
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A Gloster Csoport az IT szakértelmével a hazai és nemzetközi 
ügyfeleit támogatja a digitalizációs kihívásaik teljesítésében

Szoftverfejlesztés
Cloud megoldások
IT Biztonság
IT infrastruktúra
Hálózatok
Intelligens épületek

140
munkatárs,
kiemelkedő 
szakértelem

4Mrd*

árbevétel:
64% megújuló* 
24% export

1.7Mrd
friss tőke 
bevonása 
18 hónap 
alatt

Több, mint

1000
elégedett 
ügyfél

*Előzetes, nem konszolidált, nem auditált saját előrejelzés.
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Cégcsoport struktúra

Gloster
Networks

Kft.*

Networking & 
IT infrastruktúra 

üzletág
Kibervédelmi 

üzletág
Felhő 

Technológiai 
üzletág

Nemzetközi 
Szoftverfejlesztési 

üzletág

Intelligens 
Épületek
üzletág

Gloster
Telekom 

Kft.

Gloster
IT Security

Kft.*

Gloster
Cloud
Zrt.*

Minero IT
Hungary

Kft. 

Cableline
Technologies

Kft. 

100% 100% 100% 70% 51% 100%

*��Az Euroway Networking Kft. az átalakulást követően Gloster Networks Kft.-ként, a TMSI Kft. Gloster IT Security Kft.-ként, a Kingsol Informatikai Zrt. 
Gloster Cloud Zrt. néven folytatja tevékenységét.

EGYSÉGESÍTJÜK A LEÁNYVÁLLALATOK ARCULATÁT

Gloster Infokommunikációs Nyrt.
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Stratégiai fókusz

Növekedési lehetőségeink A stratégia kulcselemei 

Tőkepiaci és banki finanszírozás

Export növekedés  
– �szoftverfejlesztési 

szolgáltatások a 
német  piacra

Üzletágak növekedése   
– �felhő és kibervédelmi 

megoldások iránti 
robbanásszerű igény

Akvizíciós képesség   
– �hazai és nemzetközi 

cégek felvásárlása

Komplex működés 
profit centrumokba 
szervezve

Erős fókusz 
a megújuló 
árbevételeken

Az eltérő 
fejlesztést igénylő  
tevékenységek külön 
üzletágakba (cégbe) 
szervezve

Minden üzletág  
szakmai műhely

Skálázható működés

Üzletágak növeke- 
dését támogató 
szervezet

Egységes értékesítés 
és ügyfélkezelés

Backoffice funkciók 
konszolidálása, 
standardizálása 

Költséghatékonyság 

Üzletágak közötti 
szinergiák

Egységes Gloster 
márkanév

Teljes Informatikai 
értéklánc lefedése

Keresztértékesítési 
programok

HR fókuszú 
management

Csoport szintű 
toborzás

Vállalaton belüli 
karrier lehetőség (akár 
nemzetközi szinten)

Home Office

MRP program 

Informatikai 
szolgáltató központok 
országosan
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Export növekedés 
– szoftverfejlesztési szolgáltatások a német piacra

Tíz éves stratégiai együttműködés a német Sulzer Gmbh-val

A német autóiparba értékesítünk 
hazai szakemberek által 
Magyarországról nyújtott, nagy 
hozzáadott értékű, megújuló 
IT szolgáltatásokat (4-8 éves) 
projektekben.

3×annyi szoftver kódra van 
szükség egy elektromos 

autóban mint egy 
hagyományos járműben
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Növekedési lehetőség:  
saját IT szolgáltató központok egyetemi megyeszékhelyeken

A növekedés egyik kulcsa, hogy a versenytársakhoz képest szakmailag / anyagilag is vonzóbb 
nemzetközi alternatívát kínálunk a hozzánk csatlakozó szakembereknek.

Budapest

KecskemétVeszprém 

Debrecen

Szeged

Pécs

Nagytarcsa

Stratégiai szakmai 
együttműködések 
egyetemekkel

+150 
új IT szakember 
2 éven belül*

* a nyitást követő két 
éven belül elérni kívánt 
maximális létszám
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Növekedési lehetőség: az üzletágak növekedése

Networking és 
Infrastruktúra 
üzletág

Nemzetközi 
Szoftverfejlesztési 
üzletág

Felhő 
Technológiai 
üzletág

Kibervédelmi 
üzletág

Intelligens 
Épületek 
üzletág

Gloster 
Network Kft.

Minero IT Hungary 
Kft.

Gloster Cloud 
Zrt.

Gloster IT 
Security Kft.

Cableline 
Technologies Kft.

Bevételi 
növekedési 
tervek:

6% /év 25% /év* 20% /év* 20% /év* 15% /év*

• Egységes márkanév: 5 üzletágból 3-at a Gloster brand alatt fogunk össze 
• �Profitcentrumként tekint rájuk az anyavállalat 

- Egységes, konszolidált backoffice funkciók 
- Nagyobb szakmai önállóság

Az üzletági különbözőségeket rugalmasan kezelni tudó szervezeti struktúra,  
amely további növekedésért akár több üzletággal is felskálázható. 

*Előzetes, nem konszolidált, nem auditált adatok. Akvizíciók nélkül értendő. 
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Euroway Networking Kft. 	 Networking és IT infrastruktúra üzletág

TMSI Kft.  Kibervédelmi üzletág

Cableline Technologies Kft.  Intelligens Épületek üzletág

Macrogate IP Systems Kft. 

Kingsol Informatikai Zrt.  Felhő Technológiai üzletág

Minero IT Hungary Kft.  Nemzetközi Szoftverfejlesztési üzletág

Cél: 2-3 új akvizíció, akvizíciókra szánt forrás: 4000 millió HUF

Növekedési lehetőség: hazai és nemzetközi akvizíciók

2019. január

2019. december 

2020. január

2020. október

2021. május

2021. október

Megvalósult akvizíciók
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Növekedési terveink számokban 2021/2025

*Előzetes, nem konszolidált, nem auditált saját előrejelzés.

**Akvizíciókkal értendő. 

	 2020	 2021*	 2025**
Árbevétel (millió HUF)	 2300	 4000	 14000

EBITDA (millió HUF)	 360	 720	 3000

EBITDA%	 16%	 18%	 20%

Export% (+/- 5%)	 0%	 24%	 30-40%

Megújuló árbevétel % (+/- 4%)		  64%	 75-80%

Létszám (+/- 15%)	 24	 140	 250-320
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Millió HUF

Gloster Csoport – árbevétel alakulása

	 2020	 2021*	 2025**
Árbevétel (millió HUF)	 2300	 4000	 14 000
Export% (+/- 5%) 	 0%	 24%	 30-40%
Megújuló árbevétel % (+/- 4%)		  64%	 75-80%

• �Fókuszban a megújuló 
árbevételek, melyek az 
iparágat meghaladó hányaddal  
biztosítják a cégcsoport stabil 
növekedését

• �Jelentősen növekszik az 
export, az autóiparon kívül más 
szektorokba is szolgáltatunk 
(pénzügyi, egészségügyi) 
Nyugat-Európába

• �Jelentősen növeli az 
árbevételt a Networking és 
IT infrastruktúra ületágak 
növekedése

• �14 milliárd lesz a Gloster 
Csoport árbevétele 2025-re

16 000

14 000

12 000

10 000

8 000

6 000

4 000

2 000

0
2020 2021 2025

2300
3050

4 000*

14 000**

950
4800

9200

  Belföld
  Export

*Előzetes, nem konszolidált, nem auditált saját előrejelzés.

**Akvizíciókkal értendő. 
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	 2020	 2021*	 2025**
EBITDA (millió HUF)	 360	 720	 3000
EBITDA%	 16%	 18%	 21%

• �Növekszik az adó előtti 
eredmény mert a felvásárolt 
cégek tulajdonosaival között 
szerződések folyamatosan 
kifutnak 

• �Javuló EBIDTA marzsot vár 
a management a nemzetközi 
szoftverfejlesztés, a felhő és a 
kibervédelmi üzletágak gyors 
fejlődésével 

• �Saját szoftver termékből 
származó profitnak már van 
mérhető EBITDA hatása  
2023-tól 

• �Közel 3  milliárd lesz a Gloster 
Csoport EBITDA-ja 2025-re

3 500

3 000

2 500

2 000

1 500

1 000

500

0

25%

20%

15%

10%

5%

0
2020 2021 2025

360
720*

3000*

  EBIDTA%
  EBIDTA

Gloster Csoport – EBITDA kimutatás

16%
18%

21%

*Előzetes, nem konszolidált, nem auditált saját előrejelzés.

**Akvizíciókkal értendő. 
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Megvalósulási terv

Export 
növekedés

Üzletágak 
eladásainak 
növekedése

Akvizíciós 
képesség 

2021

Kilépés a nemzetközi 
piacra, német stratégia 
partnerség

Üzletágak 
működésének 
konszolidációja
Növekedés alapjainak 
megteremtése

Kingsol Zrt. és 
Minero IT Hungary Kft. 
akvizíciója

2022

150 fős IT szolgáltató 
központ megnyitása

Üzletági működés megerősítése, fejlesztése a 
tervek szerint.
Export növekedésbe bekapcsolni a meglévő 
üzletágak tudását.

Hazai akvizíciók

2023

Szolgáltató központ  
bővítése
Német értékesítési 
iroda nyitása

Hazai és nemzetközi akvizíciók

2024-2025

Szolgáltató központ  
bővítése
Nemzetközi 
értékesítés bővítése

Saját szoftvertermék 
piacra dobása
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Tőkepiaci stratégiánk

  Felkészülés a BÉT Standard piacán történő megjelenésre (2022)
  Felkészülés IFRS szerinti beszámoló készítésre (2022)

  A menedzsment még ebben az évben meghirdeti osztalékpolitikáját.

  Lakossági befektetők számának növelése 30%-al
  33%-os közkézhányad meghaladása

  Bekerülni a BÉT standard kategória 5 legnagyobb likviditású részvénye közé
  BUMIX indexbe kerülés

  Nyilvános részvénykibocsátás (IPO), kb. 3 milliárd forint értékben

Kategória-váltás

Osztalékpolitika

Közkézhányad 
növelése

Napi likviditás 
növelése

Forrásbevonás
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Nyilatkozat 

Jelen tájékoztatót a Gloster Infokommunikációs Nyrt. készítette (székhelye: 2142 Nagytarcsa, 

Csonka János u. 1/a). Jelen tájékoztató kizárólag tényszerű információkat és ésszerű kalkulációkon 

alapuló ésszerű következtetéseket tartalmaz, amelyeket az arra jogosultak a vonatkozó jogszabályi 

kötelezettségeknek megfelelően hoztak nyilvánosságra. Jelen tájékoztató a Tpt. (a tőkepiacról 

szóló 2001. évi CXX. törvény) 5.§ (1) bekezdés 9. pontja értelmében nem minősül „befektetési 

ajánlásnak” és a Bszt. (a befektetési vállalkozásokról és az árutőzsdei szolgáltatókról, valamint az 

általuk végezhető tevékenységek szabályairól szóló 2007. évi CXXXVIII. törvény) 4.§ (2) bekezdés 

8. pontja alapján nem tartalmaz befektetési elemzésre, pénzügyi eszközre, tőzsdei termékre 

vagy annak kibocsátójára vonatkozó olyan elemzést, javaslatot vagy más információt, amelynek 

nyilvánosságra hozatala önmagában, vagy bármely más módon befolyásolhatja a befektetőt, hogy 

saját vagy más pénzét, egyéb vagyontárgyát részben vagy egészben a tőkepiac hatásaitól tegye 

függővé. A Gloster Infokommunikációs Nyrt., valamint képviselői nem vállalnak felelősséget a jelen 

tájékoztató adataiból levont következtetéseken alapuló befektetési döntésekért, azok hátrányos 

jogi következményeiért, illetve pénzügyi veszteségekért.



GLOSTER INFOKOMMUNIKÁCIÓS NYRT.
2142 Nagytarcsa, Csonka János utca 1/A. A/2. ép.

info@gloster.hu    www.gloster.hu
+36 1 456 8010


